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EL MERCADOI
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1.  El mercado y sus elementos




Como hemos visto en unidades anteriores los agentes económicos se relaciona entre sí por medio del intercambio: de bienes y servicios por dinero; de mano de obra a cambio de salario, etc. Estos intercambios  se hacen a través del mercado.
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Tradicionalmente, el mercado era un lugar físico en el que se compraban y vendían bienes. Las ferias medievales eran un ejemplo histórico de lo que decimos, pues en ellas la gente compraba y vendía alimentos, animales, productos, etc.


En la actualidad siguen existiendo los mercados como lugares físicos perfectamente identificables (la tienda del barrio, los hipermercados, etc.), pero también es verdad que las nuevas tecnologías hacen un tanto obsoleto este concepto de mercado, ya que no es necesario desplazarse, no hay lugares físicos (Internet) en los que se realizan las operaciones de compra y venta.


En el mercado, entran en contacto los compradores, que son los demandantes, y los vendedores, que son los oferentes. Ambos determinan conjuntamente los “precios” de los bienes y servicios. Por tanto, al mercado lo podemos definir de la siguiente manera:
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De la definición anterior podemos deducir que existen tres elementos básicos:

1. Los compradores, que desean adquirir bienes y/o servicios.

2. Los vendedores, que desean vender sus productos.

3. Los precios, que permiten el intercambio.

2.  La demanda: las variables que la determinan




La demanda puede analizarse tanto de forma individual como colectiva. Si se trata de un solo sujeto, hablamos de demanda individual, y si se trata de una colectividad, del conjunto de una nación o grupo de sujetos, hablamos de demanda colectiva o agregada.
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2.1.  La demanda individual


La cantidad demandada de un bien o servicio por un consumidor depende de las siguientes variables:

· El Precio del bien o servicio (Px). Varía en relación inversa con la cantidad demandada. En general, el comportamiento es el siguiente: a medida que el precio de un bien desciende, la cantidad que un consumidor estará dispuesto a demandar aumentará. Por el contrario, si el precio aumenta, la cantidad demandada disminuirá.

· Precio de otros bienes o servicios (Py). Una variación en el precio de otros bienes y servicios puede influir en la demanda del consumidor de diferente manera según se trate de bienes o servicios sustitutivos o complementarios.

Dos bienes o servicios son sustitutivos cuando el consumo de uno de ellos “sustituye” el consumo del otro. Por ejemplo, el realizar un viaje en autobús o en tren son dos servicios sustitutivos. En este caso, una subida en el precio del viaje en autobús generará un incremento de demanda de los viajes en tren.

Dos bienes o servicios son complementarios cuando el consumo de uno lleva asociado el consumo del otro. Éste, por ejemplo, sería el caso de un vehículo con motor de gasolina y la propia gasolina. Un aumento del precio de la gasolina, normalmente, provocará una disminución en la demanda de vehículos de gasolina.

· Renta del consumidor (Y). La cantidad demandada de un bien o servicio en función de la renta del consumidor también variará según el tipo de bien o producto a consumir. Así tenemos:

∙  Los bienes inferiores son aquellos cuya demanda disminuye al aumentar la renta del consumidor. Se suelen sustituir por otros de calidad mayor como por ejemplo el aceite de girasol  respecto al de oliva.

∙  Los bienes normales cuya demanda aumenta en una proporción similar al aumento de la renta del consumidor. Son la mayoría de los bienes que se consumen habitualmente.

∙    Los bienes de lujo son aquellos cuya demanda aumenta más que proporcionalmente ante un aumento de la renta del consumidor. Es el caso de los bienes con los que se incrementa el prestigio social del consumidor (coches de lujo, joyas, etc.).

· Gustos o preferencias (G).   Influyen de una manera decisiva en la demanda de los bienes y servicios. Los factores que influyen en las preferencias de los consumidores son muy variados. Uno de los factores más importantes son los sociales, por ejemplo, las creencias religiosas, que inciden de manera importante en el consumo de determinados bienes como carne de cerdo y  el pescado, etc. Además, estos factores sociales están en permanente evolución, lo que provoca continuos cambios en los gustos y costumbres de los consumidores. 
2.2. La curva de demanda, movimientos a lo largo de la curva de demanda


Si todas las variables que hemos visto que influyen en el comportamiento de la demanda de un bien o servicio X (PX, PY, Y, G) variasen simultáneamente, el estudio de la Función de Demanda se complicaría considerablemente por lo que, para simplificar su estudio, consideramos que todos los factores excepto el precio del bien o servicio (PX), permanecen constantes.





La curva de demanda es decreciente: a mayor precio, menor cantidad de producto demandada.


La función de demanda que hemos utilizado es una función individual, ya que está construida a partir de las preferencias de un consumidor en concreto.


Para representar la demanda del conjunto de los consumidores  se utiliza la curva de demanda del mercado, que se obtendrían agregando las curvas de demanda de todos los individuos para cada precio del bien.

3.  La oferta: las variables que la determinan


 


Al igual que la demanda, la oferta también puede analizarse tanto de forma individual como colectiva. Si se trata de un solo productor, hablamos de oferta individual, y si se trata de la colectividad de productores, hablamos de oferta colectiva o agregada. 

3.1.  La oferta individual

 
La cantidad ofrecida (que se ofrece u oferta) de un bien o servicio por un productor depende de varias variables:


· El Precio del bien o servicio (Px). A diferencia de lo que ocurre en el caso  de la demanda, determina la cantidad ofrecida de manera directa. Si el precio aumenta, la cantidad ofrecida también aumentará, puesto que las expectativas de beneficios serán mayores y, por tanto, los productores a ese precio mayor, estarán dispuestos a ofrecer más productos. Si disminuye, también lo hará la cantidad ofrecida al ser menor el interés por producir.

· Precio de otros bienes o servicios (Py). En general, a las empresas les interesa fabricar aquellos bienes que tienen un precio más elevado, pues las expectativas de beneficio son mayores. Cuando aumenta el precio de otro bien, la empresa destinará parte de sus recursos a la fabricación de ese producto, reduciendo, por tanto, la cantidad del bien cuyo precio no se ha incrementado.

· Costes de Producción (C). Si aumentan, la empresa verá disminuir sus beneficios y, consecuentemente, se planteará disminuir la producción para minimizar sus costes.

· Otros Motivos (G).   El nivel tecnológico de la empresa influye de manera directa sobre la oferta. La incorporación de nuevas tecnologías supone un aumento en los niveles de producción, una mejora de calidad y disminución en los costes de fabricación, lo que provocará un incremento o aumento de la oferta. Los Objetivos Empresariales también influyen en la oferta. Objetivos como la ampliación de la cuota de mercado, diversos objetivos sociales, la eliminación de algún competidor, etc., originan variaciones en la oferta.

3.2.  La curva de oferta, movimientos a lo largo de la curva de oferta


Si todas las variables que hemos visto que influyen en el comportamiento de la demanda de un bien o servicio X (PX, PY, Y, G) variasen simultáneamente, el estudio de la Función de Oferta se complicaría considerablemente, por, lo que para simplificar su estudio, consideramos que todos los factores excepto el precio del bien o servicio (PX) que se ofrece, permanecen constantes.




La curva de la oferta es creciente. A mayor precio, mayor cantidad de producto ofrecida y viceversa.
4.   El punto de equilibrio




Vamos a relacionarl el comportamiento de la demanda y la oferta y elaborar la teoría del precio del mercado.


      La Ley de la oferta y la demanda pone de manifiesto que los precios se establecen en el mercado, a través de la acción que se establece entre la oferta y la demanda. Esta acción provoca un mecanismo de ajuste que desemboca en una situación de equilibrio. Pero antes de llegar a este punto de equilibrio, pueden darse dos situaciones posibles:  el exceso de oferta y el exceso de demanda.

El exceso de oferta se produce cuando la cantidad ofrecida por las empresas (O1) supera la cantidad que los consumidores están dispuestos a comprar (Q1) a un determinado precio (P1). En consecuencia, existe un exceso de producto no vendido a este precio.


Si las empresas desean vender este exceso, deberán reducir el precio. Esta reducción tiene consecuencias diferentes sobre las empresas (oferentes)  y sobre los consumidores (demandantes):


· La disminución del precio no podrá ser soportada por las empresas que tengan unos costes unitarios más elevados que el resto y se verán obligadas a salir del mercado. En consecuencia, se produce un  descenso de la cantidad de producto ofrecida en el mercado. Este descenso se representa  mediante un movimiento a lo largo de la curva de oferta del mercado.

· Por otra parte, la reducción del precio provoca un aumento en la cantidad demandada por los consumidores. Esta reacción se representa mediante un movimiento a lo largo de la curva de demanda del mercado. 
El exceso de demanda, por el contrario, se produce cuando la cantidad demandada por los consumidores (Q2) a un determinado precio P2 es superior a la ofrecida (O2). En esta situación, cabe distinguir la reacción de los consumidores y de las empresas:



·  El aumento del precio provoca que se disminuya la demanda, ya que algunos consumidores no estarán dispuestos a pagar un precio más elevado y renunciarán al bien. De este modo, se produce un movimiento a lo largo de la curva de demanda en sentido contrario al anterior.
· Al aumentar el precio, las empresas considerarán más rentable su producción e incrementarán el número de unidades que ofrecen. También se producirá un movimiento a lo largo de la curva de la oferta en sentido contrario. 


4.1.   Desplazamientos de la curva de demanda 

Las modificaciones o desplazamientos de la curva de demanda pueden ser de dos maneras distintas:

· A lo largo de la línea de la curva de demanda (cuando el precio del bien sufre alguna modificación).

· Mediante un desplazamiento hacia la derecha o izquierda de la curva de demanda (cuando hay alguna modificación en cualquiera de los restantes factores que influyen en la demanda, es decir, en “PY, Y, G”).

El primer punto ya fue descrito en el apartado anterior. Al analizar la Curva de Demanda, vimos cómo al variar el precio de P1 a P2, permaneciendo constantes las demás variables, la demanda agregada pasaba del punto A al B. Este movimiento es a lo largo de la curva.

El segundo punto se produce cuando hay algún cambio en alguna variable distinta del precio.



a)  Desplazamiento  de la curva de demanda hacia la derecha.
Variación del precio de un bien sustitutivo o complementario (Py):

-   Si aumenta el precio de un bien sustitutivo: disminuirá la cantidad demandada del bien sustitutivo, incrementándose, por tanto, la cantidad del bien objeto del estudio.

-
    Si disminuye el precio de un bien complementario: aumentará el consumo del bien complementario y, por tanto, de todos los bienes asociados a él, aunque no hayan variado el precio.

Renta de los consumidores (R):

-
No todos los bienes o servicios tienen el mismo comportamiento de demanda respecto a la renta que disponga el consumidor, dependerá del tipo de bien del que se trate. Como ya mencionamos, ante un incremento de la renta, el aumento de demanda de un bien normal será proporcional a ese incremento de renta. En el caso de un bien de lujo la demanda aumentará más que proporcionalmente, y por último, la demanda de un bien inferior disminuirá.

Gráficamente la relación entre la renta y la demanda de estos bienes es la siguiente:


Cuando aumenta la renta media de los consumidores: en el caso de los bienes normales y de lujo, la demanda aumenta aunque no haya variado el precio del bien o servicio (en el caso de bienes inferiores, el desplazamiento de la curva de demanda sería hacia la izquierda, puesto que el bien se sustituye por otro de mayor calidad).

Gusto de los consumidores (G):
- 
Si aumentan las preferencias o el gusto de los consumidores, la curva se desplazará hacia la derecha. El ejemplo más típico es una prenda de vestir que se ponga de moda. Aunque el precio no varíe, la cantidad de demanda aumenta considerablemente.

b)   Desplazamiento  de la curva de demanda hacia la izquierda.

  Un desplazamiento de la curva de demanda hacia la izquierda vendrá motivado por los casos inversos vistos en el apartado a), es decir:

Variación del precio de un bien sustitutivo o complementario (Py):

- 
Si disminuye el precio de un bien sustitutivo: aumentará la cantidad demandada del bien sustitutivo, reduciéndose, por tanto, la cantidad del bien objeto del estudio.

- Si aumenta el precio de un bien complementario: implica una disminución del consumo del bien complementario y, por tanto, de todos los bienes asociados a él.

Renta de los consumidores (R):
- 
Cuando disminuye la renta media de los consumidores: en el caso de los bienes normales y de lujo, la demanda disminuye aunque no haya variado el precio del bien o servicio. En el caso de bienes inferiores el desplazamiento de la curva de demanda se desplaza a la derecha puesto que el consumo de dicho bien inferior aumenta.

Gusto de los consumidores (G):
Si disminuyen las preferencias o el gusto de los consumidores, la curva se desplazará hacia la izquierda.

4.2.   Desplazamientos de la curva de oferta


Las modificaciones o desplazamientos de la curva de oferta pueden ser de dos formas distintas:

· A lo largo de la línea de la curva de oferta: como analizamos en el punto 3.2, se produce cuando el precio del bien sufre alguna modificación (al variar el precio de P1 a P2, la oferta agregada pasa del punto A al B). Este movimiento es a lo largo de la curva
· Mediante un desplazamiento hacia la derecha o izquierda de la curva de oferta (cuando hay alguna modificación en cualquiera de los restantes factores que influyen en la oferta, es decir, en “PY, C, G”).


a)  Desplazamiento  de la curva de oferta hacia la izquierda.

Precio de otros bienes o servicios (Py): 

-   El aumento del precio de un bien perteneciente al mismo sector productivo o a un sector afín provocará que las empresas se planteen la posibilidad de producir ese otro bien y disminuir la oferta de su propio producto.

Costes de producción (C):

-   Cuando aumenta el precio de los factores de producción (mano de obra, materias primas, etc.), los costes de las empresas se incrementan. Si el precio de venta de los productos se mantiene constante, las empresas no incrementarán sus ingresos y, en consecuencia, sus beneficios disminuirán. Esta pérdida de rentabilidad se traducirá en una disminución de la cantidad ofrecida, puesto que la producción de ese bien dejará de ser atractiva para la empresa.

Otros motivos (G):

-   La introducción de nuevas tecnologías implica incrementos en la producción, mayor nivel de calidad, y disminución de los costes de producción. Por tanto, una disminución de tecnología implicará lo contrario y, por tanto, un desplazamiento a la izquierda de la curva de oferta.

-   Objetivos y decisiones empresariales que conduzcan a disminuir la oferta (abandono de un tipo de sector productivo, etc.).

b)  Desplazamiento  de la curva de la oferta hacia la derecha.

Este desplazamiento sería motivado por el caso inverso del desplazamiento de la curva a la izquierda:

-
Precio de otros bienes o servicios (Py): ante una disminución en el precio de los demás productos (y) del sector donde se ubica, a la empresa le resultará más interesante seguir produciendo o bien incrementar la producción del bien x.

-
Costes de producción (C): cuando disminuyen los costes, si los precios de venta siguen constantes, el beneficio aumentará por lo que la fabricación del producto resultará más interesante.

-
Otros motivos (G): con un aumento de tecnología, utilizando menos recursos o factores productivos, se puede obtener una mayor producción.
4.3. Desplazamientos de la curva de oferta y de demanda en el equilibrio del mercado


En los epígrafes 3.2 y 4.2 hemos analizado los desplazamientos teóricos de la curvas de demanda y de oferta.


Cualquier desplazamiento de las curvas va a originar nuevos puntos de equilibrio.

a) Desplazamiento de la curva de la demanda hacia la derecha

Un desplazamiento a la derecha de la curva de demanda implica un incremento en el precio de equilibrio (de P1 a P2) y en la cantidad ofrecida y demandada (de Q1 a Q2). El punto de equilibrio se desplaza del punto E al nuevo punto de equilibrio E´.

b) Desplazamiento de la curva de la demanda hacia la izquierda
Es el caso inverso al anterior. Un desplazamiento a la izquierda de la curva de demanda implica una disminución en el precio de equilibrio (de P2 a P1) y en la cantidad ofrecida y demandada (de Q2 a Q1). El punto de equilibrio se desplazará del punto E´ al  nuevo punto de equilibrio E.


c) Desplazamientos de la curva de oferta hacia la derecha

Un desplazamiento de la curva de oferta hacia la derecha provoca una disminución en el precio de equilibrio y un aumento tanto de la cantidad ofrecida como de la demandada.

Gráficamente se representará así.


d) Desplazamientos de la curva de oferta hacia la izquierda

Si el desplazamiento es hacia la izquieda, tendremos el caso opuesto, es decir, el precio de equilibrio se incrementa mientras que la cantidad ofrecida y demandada disminuye.


5.-   La elasticidad




Al igual que el comportamiento del consumo de los bienes ante variaciones de la renta es desigual, dependiendo del tipo de bien de que se trate, también la respuesta de los consumidores y productores ante una alteración en el precio de los bienes o servicios es diferente.


La elasticidad mide, en términos generales, el grado de sensibilidad de una variable a los cambios de otra. Cuando hablemos del grado de respuesta de los consumidores ante los cambios de precio, nos referiremos a la elasticidad de la demanda mientras que el grado de respuesta de los productores ante el precio nos vendrá determinado por la elasticidad de la oferta.

5.1.  La elasticidad de la demanda


Hay algunos bienes cuya demanda es muy sensible al precio, es decir, una pequeña alteración en el precio, provoca grandes variaciones en la cantidad demandada. Sin embargo, hay otros cuya cantidad demandada, ante una variación del precio, sigue prácticamente sin alterarse.  Esta sensibilidad de la demanda de un bien o servicio ante una alteración  en su precio es lo que mide la elasticidad.



La elasticidad nos determina, por tanto, la variación porcentual de la cantidad demandada de un bien ante una variación porcentual del precio de éste. Se mide calculando el porcentaje en que varía la cantidad demandada de un bien o servicio cuando su precio varía en un uno por ciento. Dependiendo del resultado obtenido, podemos determinar que la curva de demanda es:

1.-  Elástica: cuando el resultado es mayor que 1. Cuánto mayor sea, más elástica será (mayor sensibilidad a la variación del precio).

2.-  Inelástica o rígida: cuando el resultado está comprendido entre 0 y 1. Cuánto más se acerque a 0 más rígida será la demanda.


Representándolo gráficamente, tendríamos los siguientes resultados.



Matemáticamente, la elasticidad-precio de la demanda viene dada por la siguiente expresión:



5.2.  Elasticidad de la oferta



Nos determina la variación porcentual de la cantidad ofertada de dicho bien ante una variación porcentual del precio de éste.


De modo similar a como se ha procedido en la demanda, podemos distinguir tres tipos de oferta según sea el valor de la elasticidad:




La oferta será elástica o inelástica dependiendo de que las variaciones en la cantidad ofrecida sean mayores o menores proporcionalmente a las variaciones en los precios. Mide, por tanto, el grado de respuesta de las empresas en relación al precio.


La elasticidad-precio de la oferta viene dada por la siguiente expresión:


6.-  Los círculos de la economía: círculo vicioso y círculo virtuoso




Ahora, vamos a relacionar los conceptos aprendidos en las unidades anteriores con la teoría de la demanda y oferta desarrollada en este capítulo, para comprender mejor el funcionamiento de la economía a través del esquema de los círculos de la economía.

      En el esquema siguiente, ya analizado en la unidad 1, se recogen los flujos, tanto monetarios (trazos discontinuos) como los físicos (trazos continuos), entre las economías domésticas y las empresas. 



a)  CÍRCULO VICIOSO (situaciones de crisis)

El círculo vicioso se produce en situaciones de crisis y puede ser motivado por dos situaciones: por exceso de oferta o por escasez de demanda.



b)  CÍRCULO VIRTUOSO (situaciones de crecimiento)

b) Círculo virtuoso El círculo virtuoso se produce en situaciones de crecimiento, por lo que la intensidad o el caudal de los flujos es mucho más intenso.

ESQUEMA RESUMEN:







Unidad 4














ÍNDICE DE CONTENIDOS









































LAS INTERRELACIONES ENTRE LOS COMPRADORES Y LOS VENDEDORES FORMAN EL MERCADO











Es el “mecanismo” mediante el cual los compradores y los vendedores determinan conjuntamente el precio y la cantidad de los productos que se intercambian.





EL  MERCADO

















DEMANDA de un bien o servicio





es la cantidad  de ese bien o servicio que se puede y desea comprar a un  precio determinado y  en un determinado momento








DX = F (PX, PY, Y, G)





Px  = Precio del bien o servicio demandado


Py  = Precio de otros bienes (sustitutivos y complementarios)


Y  = Renta del consumidor (bienes inferiores, normales y de lujo)


G  = Gustos o preferencias 











La Curva de Demanda de un bien o servicio viene determinada por aquellos puntos que indican las diferentes cantidades de dicho bien o servicio que un consumidor está dispuesto a comprar a diferentes precios.





REPRESENTACIÓN GRÁFICA DE LA CURVA DE DEMANDA (De)











CURVA DE DEMANDA


 Permaneciendo constantes todos los factores


excepto el precio del bien o servicio
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Para representar gráficamente la Curva de  Demanda, partimos de la demanda de una cantidad de bien Q1 al precio P1. De este modo se obtiene el punto A.


Si el precio aumenta hasta P2, el consumidor reaccionará  disminuyendo su demanda a Q2 (siempre y cuando los demás factores permanezcan constantes). En consecuencia, la cantidad demandada disminuirá hasta el punto B. 


Por otra parte si el precio disminuye a P3, la demanda aumentará hasta Q3, estableciéndose en el punto C. Así sucesivamente y uniendo todos los puntos, obtenemos una curva a la que llamamos CURVA DE DEMANDA.





La variación del precio (P1, P2 y P3) provoca movimientos a lo largo de la curva de demanda (desplazamientos entre los puntos A, B y C).





DEMANDA AGREGADA


Es la cantidad total que los consumidores (individuos, empresas y estado) están dispuestos a comprar en un período de tiempo.


Depende de la población, la renta y la distribución de la misma




















OFERTA de un bien o servicio





es la cantidad  de ese bien o servicio que están dispuestos a vender, en un momento dado y a un precio determinado





 OX = F (PX, PY, C, G)





Px  = Precio del bien o servicio ofrecido


Py  = Precio de otros bienes (sustitutivos y complementarios)


C  = Costes de producción


G  = Otros factores (tecnología, objetivos,...) 

















La Curva de Oferta de un bien o servicio es el lugar geométrico de los puntos que indican las diferentes cantidades de dicho bien o servicio que la empresa está dispuesta a ofrecer  a diferentes precios.





REPRESENTACIÓN GRÁFICA DE LA CURVA DE OFERTA (Of)











CURVA DE OFERTA


 Permaneciendo constantes todos los factores


excepto el precio del bien o servicio
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Para representar gráficamente la Curva de  Oferta, suponemos que una empresa que produce un determinado bien ofrece O1 unidades de éste al precio P1. De este modo obtenemos el punto A. Si el precio del bien aumenta hasta P2, se incrementarán los ingresos y con ellos el beneficio de la empresa, por lo que ofrecerá a este nuevo precio más producto O2, obteniendo el punto B. Por el contrario, cuando el precio del bien disminuye hasta P3, los beneficios también lo harán y la empresa a ese nuevo precio disminuirá su oferta hasta O3, obteniendo el punto C. Uniendo todos los puntos de las diferentes combinaciones entre el precio y la cantidad ofrecida obtenemos la CURVA DE OFERTA.





La variación del precio (P1, P2 y P3) provoca movimientos a lo largo de la curva de oferta (desplazamientos entre los puntos A, B y C).














En las economías de mercado el precio de los bienes y servicios los determina el mercado mediante el equilibrio entre la oferta y la demanda








El punto de equilibrio es el punto en que las cantidades que están dispuestos a comprar los demandantes coincide con la que están dispuestos a ofrecer los oferentes para un precio determinado
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Gráficamente:
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Cantidad Demandada y Cantidad Ofrecida
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Gráficamente:
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El Equilibrio de mercado se produce cuando se alcanza un precio (Pe) en el que la cantidad ofrecida (Oe) y la demandada (Qe) coinciden (Oe = Qe)
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DESPLAZAMIENTOS DE LA CURVA DE DEMANDA (a la Izquierda o a la Derecha)


                    Cuando se producen cambios en algunos de los factores distintos del precio
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Observa como cuando la renta llega a un nivel determinado, es decir, según se van cubriendo las necesidades básicas, el comportamiento del consumo de cada bien o servicio será distinto según el tipo con el que se corresponda. 
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DESPLAZAMIENTOS DE LA CURVA DE OFERTA (a la Izquierda o a la Derecha)


                    Cuando se producen cambios en algunos de los factores distintos del precio
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Al producirse el desplazamiento de la oferta hacia la derecha el nuevo punto de equilibrio E´ será aquel donde se produce la intersección entre la nueva curva de oferta O´ con la de la demanda D. El precio de equilibrio disminuye de P1 a P2, mientras que la cantidad ofrecida y demandada aumenta de Q1 a Q2














Desplazamiento de la curva de oferta hacia la derecha
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Desplazamiento de la curva de oferta hacia la izquierda





El precio de equilibrio aumenta de P1 a P2, mientras que la cantidad ofrecida y demandada disminuye de Q1 a Q2. El nuevo punto de equilibrio E´ será aquel donde se produce la intersección entre la nueva curva de oferta O´ con la de la demanda D.














LA ELASTICIDAD  mide el grado de respuesta de la cantidad demandada ante alteraciones en el precio











      Demanda elástica


Cuando una variación porcentual del precio provoca una variación porcentual igual de la cantidad demandada.
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          Demanda perfectamente elástica


Cuando una variación porcentual del precio provoca una variación porcentual mayor de la cantidad demandada.  


Cuanto más aumento provoque más elástica será la curva. 





          Demanda inelástica


Cuando una variación porcentual del precio provoca una variación porcentual menor de la cantidad demandada.  


Cuando no provoca disminución alguna de la demanda, la elasticidad se la denomina rígida.





� EMBED Equation.3  ���





� EMBED Equation.3  ���





Elasticidad de la Demanda =  





Siendo:


∆Q = incremento de la cantidad demandada


  Q = Cantidad demandada inicialmente


∆P = incremento del precio


  P = Precio inicial











Para las empresas, conocer la elasticidad de la demanda de sus productos es muy importante, pues a través de dicha información pueden predecir de manera teórica el grado de respuesta que en la demanda se produciría ante una pequeña variación en el precio de sus productos, considerando siempre constantes los demás factores.











LA ELASTICIDAD mide el grado de respuesta de la cantidad ofertada ante alteraciones en el precio
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          Oferta perfectamente elástica


Cuando una variación porcentual del precio provoca una variación porcentual mayor de la cantidad ofrecida.  


Cuanto más aumento provoque más elástica será la curva. 





      Oferta elástica


Cuando una variación porcentual del precio provoca una variación porcentual igual de la cantidad ofrecida.


  





           Oferta inelástica


Cuando una variación porcentual del precio provoca una variación porcentual menor de la cantidad ofrecida.  


Cuando no provoca disminución alguna de oferta, la elasticidad se la denomina rígida.











� EMBED Equation.3  ���





� EMBED Equation.3  ���





Elasticidad de la Demanda =  





Siendo:


∆Q  = incremento de la cantidad ofrecida


  Q  = Cantidad ofrecida inicialmente


∆P  = incremento del precio


  P  = Precio inicial











EMPRESAS





FAMILIAS


(Economías domésticas)








Pago de los bienes y servicios (DEMANDA)





Factores de producción (Trabajo, Capitales, etc.)





Pago de los factores de producción (salarios, intereses, etc.)








Bienes y servicios (OFERTA)





Corriente física





Corriente monetaria








Por escasez de demanda











Escasez de demanda


(poca demanda en la economía)





Disminución de la Oferta


(las empresas producen menos)





provoca





Disminución de factores


(las empresas demandan menos mano de obra, materias primas, etc.)





provoca





Menores pagos a las familias


(más parados y menos dinero en manos de las economías domésticas etc.)





provoca





provoca





CÍRCULO VICIOSO











Exceso de oferta


(existe más producción que demanda)





Disminución de factores


(las empresas frenan la producción por lo que demandan menos mano de obra, materias primas, etc.)








provoca





Escasez de demanda


(las economías domésticas demandan menos bienes o servicios)





provoca





Menores pagos a las familias


(más parados y menos dinero en manos de las economías domésticas etc.)





provoca





provoca





CÍRCULO VICIOSO





O bien:


Por exceso de  oferta











Aumento de demanda


(fuerte demanda de bienes y servicios)





Aumento de oferta


(las empresas aumentan su producción para corresponder a la demanda)








provoca





Aumento de los pagos


a las familias


(más dinero en las economías domésticas por lo que demandan más bienes o servicios)





provoca





Incremento de contratación


de factores


(las empresas aumentas sus instalaciones, contratan más mano de obra, compran más materias primas, etc.)





provoca





provoca





CÍRCULO VIRTUOSO
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